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Cet ouvrage est un guide unique et révolutionnaire en son genre mettant en

au lumiére les bonnes pratiques, les modalités et les astuces intellectuelles indispensables a
cameroun a toute personne souhaitant se lancer dans le domaine administratif du spectacle vivant.
de la production Ce guide richement illustré met a leur disposition des conseils, des techniques et des
a l'organisation méthodes utiles a la production et a I'organisation d’un spectacle au Cameroun et a

d'une tournée I’entreprenariat de sa tournée aussi bien au plan local qu’a l'international.
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financieres.
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